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que la del piblico”, resume May Escobar Lago, directora general
de |a Fundacion Bip Bip. Entre las donaciones que reciben de tas |

empresas figuran ordenadores, software y licencias infarmaticas

NataLia Sanmartin Madrid

¢ busca responsable de captacion
de fondos para proyectos espe-
ciales, eventos v empresas. 1e-
pendencia directa del Director de
Comunicacion ¥ Marketing. Titudacion
en publicidad, marketing o comercial y
conocimiento de téenicas de captacion
de fondos™ Este anuncio, insertado por
una organizacion meédica no guberna-
mental en una holsa de trabajo en in-
ternet, dibuja un perfil profesional que
comienza aser demandado cada vez con
mayor frecuencia por parte de las enti-
dades del denominado tercer sector: las
ONG, fundaciones, nuseos y asociacio-
nies no lucrativas de todo tipo. Prueba
de ello es que hace unos dias, nueve de
las 13 vacantes de trabajo remunerado
que ofrecia la paAgina web hacesfalta.org
demandaban este tipo de profesional.

“Hay una enorme demanda. Es una
nueva profesidn con muche futuro en un
campao en el que los fondos publicos lle-
gan tarde y mal y atraer fondos priva-
dos es cada vez mds importante”, expli-
ca Bettina Alonso, experta en captacién
de fondos y directora de relaciones ins-
titucionales de Oceana, una organizacion
no gubernamental dedicada a defender
los océanos.

Bettina Alenso dirige, ademas, la se-
gunda edicion del curso Camo captar
fondos privados que la Universidad Fran-
cisco de Vitoria impartira desde el pro-
ximo dia 22 y hasta el 10 de mayo. Fl
curso estd dirigido a directivos y profe-
sionales del tercer sector que quieran am-
pliar conocimientos, a personal de fun-
daciones, ONG, asociaciones, museos,
universidades y cualquier otra institu-
cién con fines ne lucrativos y a estu-
diantes interesados en formarse en la
materia. “La idea es profesionalizar esta
actividad en la linea de lo que se hace
en eursos similares en Estados Unidos”
cxplica Alonso.

En su opinidn, las cualidades que debe
reunir un buen captador de fondos son

[/ OCEANA.

“La versatilidad del sector privado es mucho mayor MEDIO AMBH

. Battina Alonso.
: tucionales de Oceana, es una firme defensora de la profesionali- | publico coma principal fuente de financiacion. Esta es la vision de

irectora de relaciones insti-

zacion en la captacién de fondos privados Yo lo veo como una
salida profesionai nueva y muy importante”. sefala.

| MENORES. Buscar dinerc privado, pero sin perder de vista al sector

! Rodrigo Pérez Perela, presidente de Mensajero por la Paz- Madrid

! una organizacin dedicada a acoger y proteger a menores.

De profesion,
captadores de
fondos privados

Buscar financiacion para el tercer sector se ha
convertido en una actividad emergente

muy claras: ser una persona sociable, con
buena capacidad de comunicacién y efi-
ciencia a la hora de planificar estraté-
gicamente la obtencion de fondos. “Tan-
bién hay que ser paciente y resistente
ante fa frustracion”, anade Rodrigo Pérez
Perela, presidente de la organizacion

Mensugjeros por la Paz-Madrid. Pérez Pe-
rela considera que la captacion de fon-
dos privados cn Espana es todavia una
actividad dificil y en cierto sentido arries-
gada. “Siempre jugamos con el riesgo de
que se recoricn los fondos publicos con
la excusa de que contamos con dinero

Consejos para obtener recursos del sector privado

© Los expertos en iecau-
dacitn de fondos reco-
miendan analizar a fonde
los posibles donantes:
qué tipo de organizacio-
nes han financiado en el
pasado, qué cantidades
han donado y cuales son
sus intereses actuales.
© Algunos expertos con-
sideran fundamental evi-
tar la captacion de fon-
dos gue provengan de
entidades ctiyo perfil no

encaje con los objetivos
de la organizacion

i & Diversiflcar es clave

' Hay que evitar dependei

i unicamente de una o dos
! fuentes de financiacion

i Cuantas mas empresas y
 organismos donen dinero
al proyecto, mmayores
geran las posibilidades
de éxito y mantenimiento
en el tiempo.

@ Contar con protesiona-
! les a la hora de captar los

fondos es una baza
esencial. No todo el
mundo tiene tas cualida-
des profesionales y hu-
manas necesarias para
conseguir donaciones y

. financiacion.

Justificar siempre por
escrita y con datos sufi-
cientes el empleo dado a
lus fondos.

- Hay que culdar las rela-
ciones. Es necesario ih-
VEINF tiempo y energia en

FUNDACION OCEANA

: cultivar y mantener los
i contactos.

;= Organlzar eventos o

celebraciones es una

: torma efectiva de recau-
: dacidn. En el caso de or-
' ganizaciones como

Oceana, que cuentan

" entre sus asociados al

* actor Ted Danson, es una
| via facil de utilizar.

" & Buscar donaclones en

especie, no sdle dinera

i en efectivo

privado. Ademis, en Expana no exisie
una cultura de donacion de fondos e
parte de entidades privadas comaoen s
tados Unidos, por cjemplo. Aqui sigue
estando muy relacionado con la filan
tropia y la caridad” explica

Pese a ello, 1a ola de responsabilidad
social corporativa que ha inundado a las
empresas cspanolas en los Gltimos tiem-
pos dibuja un futuro bastante mas ha-
lagiefio. “Lo cierto ¢x que en las em-
presas suelen recibirte con mayor sim
patia que en el sector pihlico cuando re
clamas ayuda para algin proyecto. Luego
podran ayudarte o ho, pero de entrada
son mas receptivos” senala el presiden-
te de Mensajeros de la Pz

Para May Escobar Lagao, directora ge
neral de la Fundacion Bip Bip. una o
ganizacion cuyo objetivo os integrar it
vés de la teenologia, ol auge de la res-
ponsabilidad social corporativa esta fa-
cilitando la labor del captador de fon-
dos con las grandes empresas, pero to-
davia queda bastante camino para que
suceda lo mismo von las pequefas.
“Queda mucho por avanzar tanto por
parte de los captadores de fondos coma
de las empresas. Hay que dar tiempo a
las companias y a las organizaciones no
gubernamentales para aprendery crear
sinergias entre ellos” May Escobar tiene
claro que en su organizacién son muy
importantes las fuentes de financiacion
privadas. “Nuestro foco de atencion, ade-
maés del Estado, son las empresas. Acu-
dimos a las compafhias del sector tec-
nolégico porque crecmos que tienen una
responsabilidad especial con el objeti-
VO que perseguimos”, sehala.

Una de las grandes razones para acu-
dir at capital privado es la menor agili-
dad que ofrece el sector pablice a la hora
de conceder fondos. “[a carga huroct
tica que asumes al solicitar y recibir toy
dos publicos resta mucho ticnpo al per
sonal para dedicarse a las fines de Jaon
ganizacion”, explica Bettina Alonsa 1a
clave. concluye. ¢s diversificar v buscal
fondos prblicos v privados




